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免责声明 

本文乃安东油田服务集团(「本公司」)仅就其业务通讯及一般参考而编制，并

不构成本公司或其附属公司(合称「集团」)的任何类别之证券于任何司法权区

进行销售或认购之任何建议或邀请，亦不构成就有关证券作投资免责声明决定

之任何基准。在咨询专业意见前，不应使用或依赖所有有关数据。本文仅属简

介性质，并非集团、其业务、现时或过往经营业绩或未来业务前景之全面描述。

本文并不涉及任何明示或隐含保证或申述。本公司明确表示不会就因使用或依

赖本文所载之任何数据及数据(不论财务或其它数据)而引致之责任负责。 
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成为立足于中国的全球领先的油田技术服务公司 

提供油田技术一站式解决方案，建立一体化服务的领先地位 

长期战略目标 

资源配套和运营支持立足于中国 

面向全球市场 

一体化 

国际化 

立足中国 
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2013-2015年发展战略 

专注于 
高端市场的 
技术服务 

由高端拉动常规的
一体化服务 

继续推进一体化服务战略，加强针对
常规市场的服务能力建设，投资常规
服务设备，从过去单纯专注于高端市
场的服务向以高端服务拉动常规服务
方向发展 
 



 2013年战略指引 
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2013年战略要点 

 国内:   加强战略合作伙伴关系，推行战略营销；以天然气业务为主，重点关注非常规
领域 

 海外:   继续推行“跟随式”战略布局；启动国家石油公司市场 

 继续推进一体化服务战略，加强常规服务能力建设 

 加强核心领域的设备投资；全面建设具有自主服务能力的产业基地 

 有针对性的进行研发投入，提高成本竞争力 

 继续大量储备人才，为长期发展做好准备 

 继续保持收入的高速增长，保持稳定的盈利能力 

 加强债务融资力度 

产品 

市场 

战略资源配套 

财务 



2013年市场战略重点 
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2013年国内市场概览 

 预期能源勘探开发市场将进一步开放，
天然气领域利好政策陆续出台，勘探
开发活动大幅增加 

 非常规天然气将继续成为勘探开发投
资亮点 

2013年国内市场发展趋势 

 与具有互补关系的国有油田服务公司建
设战略合作伙伴关系，全面拓展市场 

 以天然气业务为主，重点关注非常规 

 继续巩固在塔里木盆地、鄂尔多斯盆地
和四川盆地的市场主导地位 

2013年国内天然气市场战略 
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2013年海外市场概览 

 中国投资者在海外正在迅速扩张，其
海外的勘探开发投资快速增长 

 中东地区和南美地区地勘探开发投资
较为活跃，为中国投资者海外投资热
点 

2013年海外市场发展趋势 

 继续坚持“跟随式”战略，强化现有
市场基础，进一步扩大在中东的业务
量 

 推进南美市场发展 

 开始和国外的国家石油公司合作 

2013年海外战略 



2013年产品战略重点 
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各产业的产品发展重点 

 

钻井 
 通过一体化服务拉动单项业务发展 

 推动以钻机带动的钻井总包服务 

 扩大定向井钻井服务能力；实现定向钻井仪器一定的自主能力 

 巩固油基钻井液服务在更多地区、更广阔市场应用 

 

完井  推动天津完井工具测试、试验、组装基地建设，强化自主能力建设 

 

井下  继续保持分段压裂服务市场领先地位，推广新的压裂工艺和应用 

 继续进行压裂泵送设备投入，加强压裂泵送能力 

 继续进行连续油管设备投入，发展连续油管新工艺 

 推广自主的新材料和化学材料产品 

 

管材 
 进行租赁资源投入，大力发展租赁业务 

 增强检测维修能力 

http://www.antonoil.com/service/sub.php?c=1
http://www.antonoil.com/service/sub.php?c=2
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2013年亮点服务 

主要应用: 致密油气、

页岩气 

压裂泵送 
井下作业集群 

主要应用: 致密油气、页

岩气 

水平井分段压裂 
井下作业集群 

主要应用: 高温高压、致

密油气、页岩气 

油基钻井液 
钻井技术集群 

主要应用:  酸化、喷砂射

孔、钻磨、连续油管工具
和新的工艺服务、致密油
气、页岩气 

连续油管 
井下作业集群 

主要应用: 高温高压、致

密油气、页岩气 

定向钻井 
钻井技术集群 
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2013年新增服务及储备 

2013年新增服务 为将来做准备的新服务 

 油气田开发一体化  以钻机带动的钻井总包服务 

  生产完井 

  新型压裂技术服务 

  新材料 
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加强常规服务，提升一体化能力 

一体化 

一
体
化 

+ 钻机 + 自主的
产业基地 

+ 压裂泵
送设备、
新材料 

+ 管材租
赁资源 

补 充 并 加 强 常 规 服 务 能 力  

高端服务 高端服务 高端服务 高端服务 

钻井 完井 管材 井下 



2013年战略资源配套 
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2013年人力资源配置 

大量招聘应届毕业生，快
速培养现场工程师，为集
团作业服务提供有力保障 

建立起基于长期发
展的人力资源战略
架构，支持业务持
续增长 

大力引进核心领域
的国际化领军人才，
加强管理者的识别
和培训 
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2013年资本开支配置 

 继续投入压裂泵送设备、定向井仪器和连续油管设备；

适当投入钻机，带动总包服务 

 全面建设具有自主服务能力的产业基地 

 寻找国内外符合公司一体化战略，可增加产品线、增强

自主能力或可增加进入新市场渠道的并购与合资机会 

 针对主要应用的技术领域进行自主研发 

投资 

并购 

科研 



2013年财务战略重点 
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2013年财务战略 

继续开发新产品服务，开拓新市场，保持收入的高速
增长 

收入 
高速增长 

继续加强成本管控，提高效率，保持稳定的盈利能力 
稳定 

盈利能力 

应用包括中期票据、供应链融资、融资租赁在内的
各种债务融资手段，为集团发展提供充裕资本来源 

加强债务 
融资力度 



加强常规，提升一体化 
促进高速增长 


